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Polski rynek dojrzewa

Rozmowa z Michatem Wisniewskim,
dyrektorem ds. franczyzy
w firmie Profit System

Dla wielu przedsigbiorcéw franczyza

wciaz jest nowoscig. Dlaczego?

Franczyza to sprawdzona metoda robienia intereséw, ktéra
z powodzeniem uzywana jest w wielu branzach przez tysigce
biznesmendw na calym swiecie. Polacy poczgtkowo podchodzili
do niej do$¢ nieufnie, widzgc w tej formie wspélpracy zbyt
wiele ograniczeri narzucanych przez centrale. Z czasem to
sie zmienilo i teraz wiekszos¢ przedsiebiorcow wrecz domaga
sie szkolen oraz statego przeplywu know-how. I stusznie, bo
pomoc ze strony sprzedajgcego licencje stanowi istote systemu
franczyzowego. Sukces pierwszych sieci tego typu przyciggngt
uwage innych firm. Zadziatal mechanizm nasladownictwa.
W efekcie coraz wiecej przedsiebiorcéw rozwija sie¢ swoich
placéwek na zasadzie franczyzy. Obserwujemy w ostatnich
latach wyrazny wzrost zainteresowania franczyzq
u menadzeréw zarzqdzajgcych firmami sieciowymi. W handlu
detalicznym klasycznym przyktadem moze tu by¢ Carrefour
Express. Okazalo sie, ze biznes na zasadzie franczyzy sprawdza
sie we wszystkich branzach i na wszystkich poziomach
inwestycji: od kilku tysiecy do kilku milionéw zlotych.

Ile obiektow dziata w Polsce

na zasadzie franczyzy?

Pod koniec 2012 roku funkcjonowato ich tgcznie
51 200 w ramach 864 systemow franczyzowych. Przewidujemy,
ze do korica br. powstanie kolejne 3000 placéwek. Natomiast
liczba oferowanych przedsiebiorcom systeméw wzrosnie nawet
do 930. Jednak nie wszystkie branze mogg pochwali¢ sie
sukcesami. Istotnie skurczyl sie rynek franczyzy bankowej. Nie
byt to takze tatwy rok dla firm odziezowych — z rynku znikneto
20 systemow franczyzowych, ubyto tez 320 sklepow z odziezg
i obuwiem. Miniony rok uplyngl natomiast pod znakiem
integracji w branzy spozywczej. Na poczqtku br. dziatato
w Polsce ponad 24 500 sklepéw franczyzowych, oferujgcych
artykuly spozywcze i przemystowe. To o 1800 wiecej niz
w poprzednim roku. Liderem, kolejny rok z rzedu, w tym
segmencie jest nalezgca do Grupy Eurocash sie¢ ABC,
ktora w 2012 roku powiekszyta sie o 713 nowych punktow
i obejmowata 5300 sklepow.

Czy prowadzenie biznesu w formie franczyzy

jest kosztowne?
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Wedtug naszego ,Raportu o rynku franczyzy 2013” wartos¢
przecietnej inwestycji w licencje wyniosta w ub.r. 164 700 zt.
Najwigcej sprawdzonych pomystow na biznes dostepnych jest
w przedziale od 21 000 do 50 000 zt. Takq kwote inwestycji
deklaruje ponad 23 proc. franczyzodawcéw. Popularng
metodq obnizania kosztéw dla przysztych partneréw okazato
sie skierowanie franczyzy do mniejszych miast. W mniejsze
osrodki (od 50 000 mieszkancéw — red.) celuje réwniez
Grupa Muszkieteréw, ktéra otwiera supermarkety spozywcze
Intermarché oraz typu dom i ogrod Bricomarché.
Jak ocenia Pan przyszlosc franczyzy
w naszym kraju?
Franczyza rosnie nad Wislq niezmiennie od ponad dekady.
W ciggu minionych 12 miesiecy znacznie przyspieszyt rozwdj
konceptéw ustugowych, upodabniajgc tym samym nasz rynek
do bardziej rozwinietych rynkow zachodnich, gdzie wystepujg
onew przewadze. W ub.r. liczba firm ustugowych dzialajgcych
na zasadzie franczyzy wzrosta o ponad 15 proc., co oznacza,
ze przybylo 56 nowych systeméw i tqcznie jest ich 424. Ta
tendencja swiadczy o dojrzatosci polskiego rynku. Wcigz jest
miejsce na nowe koncepty, natomiast ich debiut jest o wiele
trudniejszy niz jeszcze kilka lat temu. Przede wszystkim
franczyzobiorcy sq bardziej swiadomi swoich wyboréw
i potrafig zweryfikowac oferte.
Dzigkuje za rozmowe.
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