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Firmy >> Dziclalnose¢ pod szyldem zncmej maorki cieszy sie coraz wiekszg populornoscic

Z licencjq iatwie]

Sprawdzony projekt,
gotowa koncepcja pro-
wadzenia firmy oraz
rozpoznawdalna marka
- fo glowne zalety
franczyzy. Dzieki temu
biznes na licenciji sie
rozwija.
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o roku blisko szes¢

tysiecy przedsie-

biorcéw decyduje

sie na otwarcie

swojego biznesu

pod szyldem zna-

nej marki. Biznesmeni z Polski

péocno-wschodniej podazaja

za ogdlnokrajowymi trendami i coraz

chetniej korzystajg z parasola ochron-
nego, jaki oferuje franczyzodawca.

Gléwng ideq franczyzy jest zmniej-

szenie ryzyka, jakie niesie za sobg za-

kladanie dzialalno$ci gospodarcze;.

Opieranie sie na znanych i sprawdzo-

nych rozwigzaniach zwieksza szanse

Kwoty inwestycji w systemy franczyzowe

owyzej
00 tys. zt

201-500 tys. zt

101-200 tys. zi

ponizej
20 tys. zt

| 51-100tys.2t

7rédio: Raport o franczyzie w Polsce firmy doradczej PROFIT system

powodzenia biznesu. W zamian
licencjobiorca uiszcza oplaty na rzecz
sieci. Coraz czeSciej poza rozpozna-
walna marka o utrwalonej pozycji
na rynku, franczyzobiorca dostaje pe-
len pakiet uslug, ktére majg pomode
w osiagnieciu sukcesu.

— Franczyzodawca doslownie po-
prowadzil mnie za reke podczas
otwierania lokalu - méwi Alina
Drabinska, ktéra od ubieglego roku
prowadzi salon  kosmetyczny
no+vello. - Bylo to dla mnie szcze-
gblnie wazne, gdyz jest to moja

pierwsza dzialalno$¢ gospodarcza.
Profesjonalizm oferowanych szkolen,
mozliwos¢ wyprobowania prepara-
téw oraz konsultacje marketingowe
przekonaty mnie do takiej formy pro-
wadzenia biznesu.

Wachlarz ustug oferowanych
przez sieci jest niezwykle bogaty.

- Firma dzieli sie wiedza ogdlna,
uczy technik sprzedazy, pozyskiwa-
nia klienta, zapewnia odpowiedni
asortyment — dodajg Wanda i Ry-
szard  Skowronek ze sklepu
dobrewina.pl.

Franczyzodawcy kusza jednak nie
tylko szeroko pojetym doradztwem.
Sieci coraz czesciej pomagaja w finan-
sowaniu inwestycji. Jesli nie posiada-
my calej kwoty potrzebnej do urucho-
mienia placowki, mozemy liczy¢
na pomoc w uzyskaniu kredytu.

— Model biznesowy, jakim jest
franczyza, zwlaszcza w handlu deta-
licznym, to formula na przetrwanie —
komentuje Andrzej Kondej z firmy
Kondej Marketing. — Sieci sa w stanie
wynegocjowac nizsze ceny u dostaw-
coéw, dbaja o szeroki asortyment, in-
westuja w ogdlnopolska reklame.
Konkurencja z takimi gigantami jest
bardzo trudna.

Panistwo Skowronek prowadzili
kiedys swoj wiasny sklep. Jak twier-
dza, dla oséb bedacych samodzielny-
mi, dostosowanie sie i wymogi
franczyzy moga by¢ duzym wyzwa-
niem.

Jak wyjasnia Andrzej Kondej, ku-
pujac licencje, musimy dostosowac
sie do regul wyznaczonych przez
franczyzodawce. Ograniczenie samo-
dzielnosci, Scisle przestrzeganie za-
sad, monitoring finansowy, to cena,
jaka placi przedsiebiorca za funkcjo-
nowanie pod szyldem znanej marki.

Zanim zdecydujemy sie
na franczyze, musimy dokladnie po-
znac jej oferte.

e |
A Plusy

— rozpoznawalna maorka, sprorw-
dzony pomyst,

— poznamie tajemnic homdlo-
wych, technik sprzedazy,

— pomoc biznesowd, program
szkolen,

— doradztwo i pomoc logistyczna,
- plemy croemzacii i umeblowomic
wnetrza,

— pomoc podcezas otwarcia firmy,
- tzw. gwaromcja terytorialna,

— pomoc w uzyskomiu kredytu,
A Minusy

— potrzebny kapitat od 15 tys. zt
do nawet miliona ztotych,

— monitoring fincmsowy, comie-
sieczna oplata framczyzowd, ktd-
ra w zaleznosci od kondycii fi-
ncmsowej firmy, moze wzrastac,
- ogramiczenie samodzielnosci
przedsiebiorcy w podejmowamiu
decyzji biznesowych

- ciggta kontrola jokosci,

- zazwyczaj trudno jest wycofac
sie z fromczyzy (duze koszty).

— Warto odwiedzi¢ juz istniejace
punkty i porozmawiac z wlasciciela-
mi — radzi Andrzej Kondej. — Jesli co
roku otwiera si¢ coraz wiecej lokali,
to dobry znak. A



