Sposdb na
bezpleczny blznes

W Pytanie: Czy prowadzenie
wiasnego biznesu w ramach fran-
czyzy jest obarczone ryzykiem?

Jakie sg mozliwosci finansowania,

czy wymagany jest wkiad wiasny?

¥ Odpowiedz: Ryzyko niepowodze-
nia wlasnej dziatalnosci we franczyzie
jest znacznie mniejsze. W gre wcho-
dzi finansowanie kredytowe, ale nie

w 100%. Wymagany jest wkiad wiasny.

Mitem jest stwierdzenie, ze skorzystanie
zgotowej i sprawdzonej koncepdji biznesowej
warunkuje 100% sukces. Prawda jest, ze fran-
czyza pomaga osiggnac pozadane rezultaty,
ale nie jest to mozliwe bez wlasnego zaan-
gazowania, przedsiebiorczosci oraz kreatyw-
nosci - podkresla Monika Dabrowska, pre-
zes Polskiej Organizacji Franczyzodawcow.

Aspekt finansowania

Oferta bankowa dotyczaca finansowania firm
rozpoczynajacych dziatalno$¢ w ramach sieci
franczyzowych jest dos¢ waska. Banki podej-
mujac decyzje o udzieleniu kredytu, kieruja sie
minimalizacja ryzyka i wybieraja marki wiary-
godne. Procedura postepowania jest zindy-
widualizowana. Kazdy bank ma wiasna linie
ryzyka, kryteria. Obowiazuje procedura kre-
dytowa, w ramach ktérej trzeba udowodni¢
swojq wiarygodno$¢ oraz przedstawic biznes
plan.W przypadku sprawdzonych systeméw
franczyzowych, ktére od wielu lat funkcjonuja
na rynku, udzielenie finansowania moze by¢
tatwiejsze. Trudnosci wystepuja w przypad-
ku tzw. start-up'éw. Rozwoj koncepgiji fran-
czyzowych bazuje na,pierwowzorze” co mo-
ze stanowic dla banku przydatna informacje
dotyczaca sposobu funkcjonowania dane-
go ,organizmu”. Aby ubiegac sie o kredyt na
franczyze trzeba dysponowac srodkami wias-
nymi, mie¢ odpowiednio przygotowany bi-
znes plan. Banki zadajq takze przedstawienia
warunkéw ujetych w umowie zawartej po-
miedzy franczyzodawcy a franczyzobiorca.
Na tej podstawie dokonywana jest analiza
méwiaca otym, ay prowadzona dziatalnos¢
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bedzie wystarczajaco rentowna. Kredyt ban-
kowy implikuje staty koszt w postaci rat, co
w istotny sposéb moze wplynac na kondy-
cje finansowa firmy. Z reguly najwieksi fran-
czyzodawcy pomagaja w uzyskaniu kredy-
towania, maja bowiem podpisane umowy
z bankami oraz firmami leasingowymi.

FAKTY

® Rynek franczyzowy osiggnat w Pol-
sce wysoki poziom rozwoju. Portalu Fran-
chising.pl informuije, Ze na polskim rynku
dziata juz ponad 600 firm sprzedajacych
pomysty na biznes.. Jedynym manka-
mentem jest waska oferta bankowa do-
tyczaca finansowania firm rozpoczynajag-
cych dziatalno$¢ w ramach franczyzy.

B W Niemczech czy Wielkiej
Brytanii wystepuje duza konkuren-
cja na rynku bankowym pod wzgledem
oferty kredytowej dedykowanej dla
franczyzobiorcow.

W Blisko 60 polskich siéci oferuje
swoje licencje za granica. Franczyzo-
biorcami sa giéwnie kraje sasiedzkie
takie jak: Rosja, Czechy, Stowacja.

B W 2001 r. z inicjatywy Polskiej
Organizacji Franczyzobiorcow (POF),
Rada Jezyka Polskiego zaakceptowata
spolszczenia terminologii zwigzanej

z pojeciem franczyzy.
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Skok na gieboka wode
z kotem ratunkowym

Ryzyko przy tego typu dziatalnosci jest zmi-
nimalizowane, Stosuje sie pewien wypraco-
wany model biznesowy, procedury i standar-
dy. Franczyzodawca przekazuje know-how,
sposob na skuteczne i bezpieczne prowa-
dzenie biznesu. Wiedza, kt6ra fraczyzobiorca
otrzymuje pozwala na unikniecie pewnych
bteddéw oraz eliminacje potencjalnych strat
wynikajacych z nietrafnie podjetych decyzji.
Kluczowg sprawg jest zaangazowanie fran-
czyzobiorcy. Odpowiednie predyspozycje,
umiejetnos¢ analitycznego myslenia nie de-
cyduja o sukcesie. Liczy sie pracowitos¢, dba-
fo$¢ o kazdy detal oraz kontakt i komunika-
cja z zespotem, Charakterystyczne dla fran-
czyzy jest to, ze osoby rozpoczynajac dzia-
falnos¢ nie majg deswiadczenia w danej
branzy. Maja natomiast inne kompetencje,

ktére moga wzbogacic calg siec.

O czym nalezy pamigtac?

Co warto wiedzie¢?

Istotna kwestig jest weryfikacja i wnikliwa ana-
liza umowy franczyzy przez prawnika. Waz-
ne jest, by jej konstrukcja byla jasna i zrozu-
miafa. Rozbudowany katalog kar umownych
powinien sktania¢ do wyciagniecia stoso-
wanych wnioskéw. Nalezy skonsultowac to
z prawnikiem. Ponadto trzeba ,zrewidowac”
franczyzodawce pod wzgledem wiarygod-
nosci, przeanalizowac pakiet przekazywa-
nych dokumentéw, z uwzglednieniem ma-
teriatéw promocyjnych, przy pomocy kté-
rych sg pozyskiwani franczyzobiorcy. Warto
zapoznacsiez podrecznikiem operacyjnym,
ktéry stanowi instrukcje obstugi gwarantu-
jaca bezpieczne i komfortowe poruszanie sie
w nowym biznesie. Franczyzobiorca ma pra-

wo wyboru lokalizacji oraz obowiazek dziele-
nia si¢ wypracowanym zyskiem z franczyzo- |
dawca. Okres zwrotu z inwestycji skorelowa- |
ny jest z branza, specyfika biznesu. Warunki

rezygnacji z franczyzy definiuje umowa.
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