BIZNES Sieci franczyzowe

Znane logo kusi coraz
wiece) przedsiebiorcow

Niepewna sytuacja na rynku pracy zacheca do uruchamiania wiasnej dziatalnosci.
W obawie przed porazka wiele oséb decyduje si¢ na wspotprace z siecig franczyzowa

Patrycja Otto
patrycja.otto@infor.pl

Skad wynika popularnosé
franszyzy? Jak wyjasnia Mi-
chal Wisniewski, dyrektor
dzialu doradztwa w firmie con-
sultingowej Profit System, sy-
tuacja na rynku pracy sklania
do zalozZenia wlasnej firmy.

- Inwestycja w biznes na li-
cencji jest bezpieczniejsza.
Niesie bowiem mniejsze ryzy-
ko porazki - biznes oparty jest
na sprawdzonym pomysle,
funkejonuje pod marka rozpo-
znawalng przez odbiorcow -
dodaje.

Wigksze szanse

Wiasny i niezalezny biznes
ma natomiast szanse na suk-
ces, jeSli opiera sie¢ na niszo-
wym i oryginalnym pomySle.
Musi tez trafi¢ w potrzeby
klientéw. W przeciwnym wy-
padku debiut moze zakonczyé¢
sie porazka.

Dlatego w pierwszym piecio-
leciu funkcjonowania upadloéé
oglasza az 75 proc. zwyklych
przedsigbiorstw. Analizy ryn-
ku przeprowadzone przez
Profit System dowodzg nato-
miast, ze tylko 15 proc. franczy-
zobiorcow zamyka swoje firmy
w tym czasie.

Inng zaletq franszyzy jest to,
ze zarzadzanie placowkg od-
bywa sig przy pelnym wspar-
ciu franczyzodawcey. Partner
sieci nie musi posiada¢ wy-
ksztalcenia i do§wiadczenia
zZwigzanego z biznesem.

- Otrzymuje bowiem od
franczyzodawey komplekso-
wa wiedze o biznesie oraz po-
moc w zorganizowaniu, uru-
chomieniu i kierowaniu firmg
- wyjasnia Magdalena Kurda.

Dodaje, ze niektore sieci udo-
stepniajg nawet swoim part-
nerom wlasne kontakty bizne-
sowe. Przystepujac do sieci
Multita, partnerzy otrzymujg
gotowe umowy wspdlpracy
z najwazniejszymi touropera-
torami w Polsce i mozliwo§é
sprzedazy ich ustug. Dzieki te-
mu franczyzobiorcy nie tracg
czasu na poszukiwanie no-

wych kontaktéw biznesowych
imogg od momentu rozpocze-
cia dzialalnos$ci skupié sie na
zarabianiu pieniedzy i sprze-
dazy uslug turystyeznych.

Koszty i wymagania
Poréwnujac wlasng i franczy-
zowgq firme, warto tez wzigé
pod uwage koszty inwestycji
w oba przedsigwzigcia eraz
okres zwrotu poniesionych na-
kladéw finansowych. Ocenia
sie, Ze niezalezne firmy, ktére
opierajg sie na dobrym pomy-
§le, nabieraja rozpedu dopiero
po okolo dziesieciu latach dzia-
lalnoéci. Nowy produkt lub
ustuga wymaga bowiem czasu,
zanim przebije sie do §wiado-
moéci konsumentéw.

- Inaczej jest w przypadku
firm franczyzowych, u kt6-
rych zwrot inwestycji naste-
puje w okresie od roku do
trzech lat, w zaleznoéci od
profilu dziatalnoSei - zauwa-
za Magdalena Kuda.

- Istotng rzeezg w procesie
rekrutacji franczyzobiorcow
sg predyspozycje do prowa-
dzenia wlasnej dzialalno§ci go-
spodarczej.  Przekazujemy
franczyzobiorcy wiedze oraz
wsparcie w biznesie, oczeku-
jac w zamian aktywnego dzia-
lania w zakresie rozwoju pla-
céwki licencyjnej - méwi Ro-
man Fon, wiceprezes sieci
multiagencyjnych biur podré-
zy Multita.

Franczyzobiorca ma tez zo-
bowigzania finansowe wzgle-
dem dawecy licencji. Cigzy na
nim obowigzek wniesienia
oplaty wstepnej za udzielenie
licencji i potem przez caly
okres trwania kontraktu ko-
nieczno$¢ wplacania na rzecz
franczyzodawcy okre§lonego
procentu od swoich obrotéw.

W Polsce mozna znalezé ok.
500 ofert licencji. Wybor jest
duzy. Biznes mozna uruchomié
juz za kilka tysiecy zlotych.

- Ale sg tez sieci, ktére wyma-
gaja od partneréw kilkumilio-
nowych nakladéw. Przykla-
dem sg stacje benzynowe - za-
uwaza Magdalena Kurda.
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. lub upowaznienie do lokaty

DZIENNIK GAZETA PRAWNA (Moja Firma)

Coraz wiecej franczyzy w Polsce

Liczba sklepéw i punktéw  Liczba systeméw
ustugowych (w tysigcach) franczyzowych
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Optaty, ktére musi ponosi¢ franczyzobiorca

Za przystapienie do sieci, ws;ystki e, 1-60 tys. zi

ustalana kwotowo
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Za dziatanie w ramach sieci, Boogi Nights
procentowo od obrotu Kurcze Pieczone

Mr. Hamburger

viatret ' 5 ~ Presto Ry
Marketingowa jako Pizza Dominium
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procent od obrotu
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Wmagahé gwarancja bankowa| Kurcze Pieczone

Dlaczego warto MIé do sieci franczyzowej
i jakie niedogodnosci wynikajq z takiej decyzji

Zalety: m korzystniejsze warunki
® dziatalno$¢ pod znang umoéw z dostawcami,
na rynku marka, co ob- dzieki dziataniu
niza ryzyko zwigzane w grupie.
z jej uruchomieniem;
w dostep do przetestowa- Wady:
nego know-how, czyli ® konieczno$¢ ponoszenia
gotowego przepisu optat zwigzanych przy-

na biznes; stapieniem i dziataniem
® wsparcie ze strony w sieci;
franczyzodawcy: przy ® kontrola ze strony fran-
pozyskaniu srodkow fi- czyzodawcy;
nansowych na urucho- m brak dowolnosci przy
mienie biznesu oraz ustalaniu asortymentu,
przy znalezieniu lokalu, konieczno$¢ zakupu to-
jego wyposazeniu, zato- waru za posrednictwem
warowaniu; franczyzodawcy;
mmozliwoé¢ brania m mozliwo$¢ przeniesienia
udziatu w szkoleniach, praw do firmy tylko za
ktére pozwolg nabra¢ zgoda franczyzodawcy.
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