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Biznes pod czujnym okiem

Boisz sie wystartowac¢ z wtasng firmg w czasach kryzysu? Rozwigzaniem jest franczyza,
czyli biznes pod pod cudzg marka

SYLWIA SMIGIEL
NINA HALABUZ

ranczyza to sprawdzony

sposob na wlasna dzialal-

no$é - méwi Michal Wis-

niewski z Profit System,

spolki zajmujacej sie do-
radztwem w zakresie franchisingu.
Zasada jest bardzo prosta. Nie
trzeba zaklada¢ przedsigbiorstwa
od zera. Wystarczy powieli¢ to, co
juzkto$ wymyslil. W ten spos6b dzia-
1aja m.in. restauracje szybkiej obstu-
gi McDonald, cukiernie A.Blikle,
sklepy z bielizng Atlantic, przedszko-
la dla dzieci Klub Malucha ,,Siédme
Niebo”, salony pigknosci Kosmetycz-
nego Instytutu Dr Irena Eris, kon-
sultanci §lubni Perfect Moments czy
salony fryzjerskie Jean-Louis David.

Skorzystaj
na ogoélnopolskiej kampanii

Jezeli podpiszemy umowe ze znana
marka, dostaniemy pelen system pro-
wadzenia biznesu.

Mozemy tez liczy¢, ze firma zdra-
dzi nam swdj know-how. Doradzi
przy wyborze lokalizacji siedziby, za-
kupie wyposazenia czy rekrutacji
pracownikow.

- Dzigki franczyzie poczatkujacy
biznesmen ponosi mniejsze koszty
startu. Dostaje nasze projekty, autor-
skie rozwigzania, zostaje wlaczony
w inwestycje, ktérych normalnie nie
mogtby podjaé, bo nie s w ogéle udo-
stepniane malym firmom - méwi
Adrian Grandke, wiceprezes Car-
wash Investment, sieci myjni samo-
chodowych.

Anna Sobilo, dyrektor sieci Aka-
demii Jezykowej ,,Open School™:
- Przedsigbiorca otrzymuje takze ko-
rzy$ci niedostepne dla pojedynczych
firm. Przykladowo, jezeli kazdy z od-
dzialéw wylozy niewielka sume, mo-

- ze wykupi¢ ogéInopolska kampanie

reklamowg. Dzigki temu biznes roz-
wija si¢ szybciej.

Franczyza oplaca si¢ zar6wno zna-
nej firmie, ktéra moze uzyskaé nowe
rynki zbytu bez kosztownych inwe-
stycji, jaki poczatkujacemu przedsie-
biorcy, bo moze sprzedawaé bez obaw,
ze jego pomysl nie wypaliinie bedzie
mie¢ klientéw.

Jak rozpocza¢ prowadzenie firmy
na zasadzie franczyzy? - Na poczatku
nalezy si¢ zastanowi¢, w jakiej bran-
zy chcialoby sig¢ dzialaé¢. Nie mozna
patrzy¢ na to, ktéry biznes jest najbar-
dziej oplacalny, ale na to co sig lubi
- radzi Monika Dabrowska, prezes Pol-

- skiej Organizacji Franczyzodawcow.

Ale nic za darmo

Kowalski, ktéry chee dziala¢ pod cu-
dza marka, musi kupié¢ licencje od juz
dzialajacej firmy. Trzeba teZ mie¢ pie-
nigdze na comiesieczng oplate dla
fran (procentowa lub kwo-
towa). Niektére firmy nie pobieraja
takich oplat, ale za to wymagaja, ze-
by przedsigbiorca zaopatrywal si¢ wy-
lacznie u nich. :
Niekiedy na rozpoczecie biznesu
wystarczy kilkadziesiat tysigcy zlo-

2 niezal
- méwi Michat Wisniewski z Profit
System

tych. Ale bywa, ze trzeba mie¢ duzo
wiecej

Jesli mys$limy o wlasnym McDo-
naldzie, potrzebujemy 800 tys. z1, naj-
mniejsza (dwustanowiskowa) bezdo-
tykowa myjnia samochodowa Car-
wash Investment to - 380 tys. zI, a pla-
cowka banku 400-500 tys. zL.

Kowalski musi tez pamieta¢, ze
przy urzadzaniu np. restauracji czy
salonu fryzjerskiego franczyzodaw-
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camoze narzuci¢ mu wyglad wnetrza:
zaczynajac od kolorpw $cian, a kon-
czac na witrynie.

0tworz bank
W kryzysie franczyza nie traci na po-

pularnosci.

Najlepszym p: adem sg banki,
ktore rezygnuja z otwierania wlasnych
oddzialéw. Stawiaja na placéwki par-
tnerskie. W ciggu pierwszych czte-
rech miesigcy tego roku uruchomily
ponad 170 punktéw erskich. Pod
koniec kwietnia bylb ich juz ponad
3800 - wynika z rapoftu firmy dorad-
czej Profit System. Najwiecej nowych
punktéw otworzyly Getin Bank (46),
BPH (24), Eurobanki DnB Nord (po
19). To tylko 0 80 j niz rok temu,
kiedy branza bankowa notowala re-
kordowe zyski, a wlasna placowka ban-
kowa byla marzeniemn miodych, zad-
nych sukcesu przedsigbiorcow.

Przepytane przeg Profit System
banki deklaruja, ze dtw konca roku za-
mierzaja zwigkszy¢ liczbe punktow
partnerskich o kolejne300-350 pla-
cowek. I3

Sebastian Mlodzinski z Nowego
Sacza juz od pieciu lat prowadzi jed-
na placowke Multi aod trzech
- druga. Od znanego mi¢dzynarodo-
wego banku dostal gdtows recepte na
biznes. - Gdybym sani chcial stworzy¢
wilasne palcowki od podstaw,
potrzebowalbym sztabu ludzi i ogrom-
nych pieniedzy - mowi.



