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Rok 2009 moze by¢
rekordowy pod wzgledem

iInwestycji

BEATA KROWICKA

kolejny rok z rzedu rozwijaty sie
w szybkim tempie. - Zanotowa-
norekordowe w historii naszego
rynku inwestycje. Na przelomie
200812009 roku w Polsce blisko
22.tys. franczyzobiorcow prowa-
dzito 25,6 tys. sklepéwipunktow
ustugowych w ramach 480 sieci
franczyzowych - méwi Michat
Wisniewski, dyrektor ds. fran-
czyzy w firmie doradczej Profit
System. Trwa podsumowywanie
roku, dlategonie jestjeszcze zna-
na ostateczna warto$¢ inwestycji,
jednakjuz wiadomo, ze wyniosty
wigcej niz odnotowane w 2007 1.
1,15mld zL

Stale rosnie tez zaintereso-
wanie sieci ekspansja zagra-
niczna. Juz 49 polskich syste-
moéw sprzedaje licencje w in-
nych krajach, a kolejnych 46
firm zamierza wyj$¢ pozarodzi-
my rynek w ciggu najblizszych
lat. We franczyze¢ poza granica-

sie¢ obuwnicza Gino Rossi, kt6-
rajest zainteresowana rynkiem
czeskim i niemieckim. Duze za-
interesowanie zagraniczna
dzialalnoscia wyraza tez spotka
Eurokotra, wlasciciel sieci Nico-
le prowadzacej stoiska z oferta
wod toaletowych. Firma ta ofe-
ruje tzw. licencje master, ktére
pozwalaja franczyzobiorcy na
pozyskiwanie partneréw w in-
nych krajach. Na tej zasadzie
placéwki Nicole powstaja juz w
Chorwacji, Serbii, Bo$ni i Her-
cegowinie oraz na Ukrainie.

Setka nowych graczy
O tym, ze franczyza staje siew
Polsce coraz popularniejszym
! sposobem na biznes, $wiadezy
| fakt, ze systemy partnerskie w
zeszlym rokuuruchomitoaz 100
_firm oferujacych najrézniejsze
produkty i uslugi. Licencje na
swoje sklepy sprzedawa¢ zacze-
ly m.in. sieci Zielony Kot i Swiat

+Systemy partnerskie w zesztym
i ustugi

Siecifranczyzowe w Polsce przez |

mi Polski zamierza wej$¢ m.in. |

Torebek, ktore oferuja akcesoria
i dodatki do modnych strojéw.
Pierwsze salony partnerskie
otworzyla sie¢ Komfort, znana z
szerokiej oferty dywanow, wy-
' kladzinipodiég. - W 2008 roku
' otworzyliSmy sze§¢ sklepow
franczyzowych, a na poczatku
| 2009 kolejne trzy. Po kilku mie-
'sigcach mozemy oceni¢, ze
efekty sa dla nas satysfakcjonu-
jace, salony te zarabiajq na sie-
bie. Optymizmem napawa to, ze
z o$miu partneréw, ktérzy dzia-
laja teraz w sieci, czterech jest
| zainteresowanych otwieraniem
| kolejnych placéwek - moéwi
; Marcin Grzelak, dyrektor ds.
franchisingu sklep6w Komfort.
Do korica roku firma zamierza
powiekszy¢ sie¢ partnerska o
kolejnych 15 placowek.
Na rozwdj wylacznie przez
'salony franczyzowe zdecydo-
wala sie w zeszlym roku duriska
sie¢ BoConcept, ktéraw 2008r.
otworzyla pierwszy partnerski
| sklep we Wroclawiu.
| - Planujemy rozwdj sieci
franczyzowej w innych duzych
polskich miastach: Poznaniu,
todzi, Krakowie, Szczecinie -
'moéwi Jarostaw Lehwark, dy-
'rektor zarzadzajacy firmy w
Polsce. - Obliczamy, ze wyma-
{gany kapital niezbedny do
|otwarcia salonu wynosi ok. 350
'tys. euro. Jednak srodki finan-
Isowe to nie wszystko. Nasi fran-
\czyzobiorcy sa ludzmi, ktérzy
'znaja rynek débr luksusowych,
linteresuja sie branza, znaja naj-
‘nowsze trendy we wzornictwie
i maja lub wynajmuja odpo-
wiedni lokal.

Swoje systemy udostepniaja
tez dostawcy coraz ciekawszych
ustug. W zeszlym roku ruszylo
pierwsze catodobowe przed-
szkole Tequesta. W tym roku
maja powsta¢ dwie placéwki
partnerskie. Zeszly rok na start
biznesu wybrali tez wlasciciele
sieci szkot jezykowych Mobile
English, ktérej lektorzy dojez-

roku uruchomito az 100 firm oferujacych najrézniejsze produkty

Rynek franczyzy nadal jest w naszym kraju w fazie rozkwitu.

Coraz wigcej firm sprzedaje licencje za granica, a na system
partnerski decyduja sie przedstawiciele kolejnych branz. W 2008 .
przybyto w Polsce 100 systeméw franczyzowych

dzaja na zajecia do uczniow. W
tym roku firma chce zwigkszy¢
zasieg dzialania z 35 do 70 miast
i podwoic liczbe swoich lekto-
réw. Plany rozwoju przez
sprzedaz licencji ma takze
Osrodek Szkolenia Pséw Pa-
stel, ktéry w tym roku chce
otworzy¢ osiem psich szkoét.
Branza edukacyjna jest coraz
bardziej zauwazalna na rynku
franczyzowym. W zeszlym ro-
ku liczba firm szkoleniowych
oferujacych placéwki partner-
skie zwiekszyta sie o 25 proc.

Dzieki sprzedazy licencjiroz-
wija sie takze coraz wiecej biur
turystycznych. Spotka Euro
Multi Agent, wiasciciel sieci
Multita, w zeszlym roku zapo-
wiedziala rozwdj przez franczy-
z¢. We wlasne biuro podrézy
Wwraz z wyposazeniem trzeba
zainwestowa¢  przynajmniej
74 tys. zl. Zwrot wlozonych w
placéwke srodkéw ma nastapic
po dwdch latach. - Budowe sie-
cifranczyzowej rozpoczynamy
w tym roku. Liczymy na otwar-
cie dziesieciu punktow - méwi
Roman Fon, wiceprezes sieci.

Umacnianie pozycji

Sieci franczyzowe dzialajace
juz odkilkulatréwniez nie osia-
daja na laurach. W strukturach
spotki Redan funkcjonuja dwa
systemy partnerskie - marka
Top Secret z 79 sklepami licen-
cyjnymi oraz Troll z 45. - Zapla-
nowali$my otwarcie 20 sklepéw
franczyzowych Top Secretiwie-
rzymy, ze bedzie to mozliwe -
moéwi Robert Kozielski, wice-
prezes GK Redan. - Wspoéltpraca
na zasadach franczyzy jest ko-
rzystna dla obu stron. Dla nas
duze znaczenie ma fakt, iz mo-
zemy dynamicznie rozszerzac
sie¢ sprzedazy bez angazowa-
nia $rodkow wlasnych na ada-
ptacje lokali. Nie bez znaczenia
jest réwniez bezposrednie za-
angazowanie licencjobiorcoww
prowadzenie sklepéw,ich  »7
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stala obecno$¢ i weryfikacja
pracy personelu.

Na rozwdj franczyzy stawia
takze koncern LPP, ktéry od
2004 r. uruchamia partnerskie
placéwki miodziezowej sieci z
ubraniami Cropp Town. W tym
roku firma postanowila ruszy¢
ze sprzedaza licencji na salony
Reserved oraz Mohito. Salony
franczyzowe majq powstawaé w
miastach od 50 do 100 tys.

| mieszkancow.

W zwiazku ze wzrastajacq
konkurencja na polskim rynku
pocztowym szybki rozwoj pla-
nuje takze sie¢ PAF, ktéra pro-

wadzi 476 placéwek i punktow
obstugi klienta, w tym dziewie¢
wiasnych. - Do korica 2009 roku
zamierzamy posiadac nie mniej
niz 500 placéwek oraz 700 POK.
Wynika to z potrzeb naszych
nadawcow w zakresie awizowa-
nia korespondencjirejestrowa-
nej - wyjasnia Marek Sadowski,
prezes PAF.

Biezacy rok bedzie tez stat
pod znakiem rozwoju dla sieci
osiedlowych supermarketow
Carrefour 5 Minut. Obecnie fir-
ma ma juz 30 sklepéw partner-
skich i plan otwarcia kolejnych
kilkunastuw 2009r.

Odporne na zawirowania

Sieci partnerskie starajg sie
nie tylko nie straci¢, ale wrecz
skorzystac nakryzysie. - Zjednej
strony sieci bardzo dynamicznie
sie rozwijaja, z drugiej - nie dzia-
taja wprozni, a ogélnasytuacjaw
gospodarce przekiada sie nawy-
niki sieci handlowych czy ustu-
gowych - uwaza Michal Wi-
$niewski z firmy Profit System. -
Prognozy s3 jednak bardzo
optymistyczne. Rok 2009 moze
by¢ rekordowy pod wzgledem
inwestycji franczyzobiorcow.

Cho¢ branza finansowa ma
obecnie powazne klopoty, ten

sektor nadal dynamicznie roz-
wija sie we franczyzie. 100 pla-
cowek BZ WBK Partner w2009
r. zamierza uruchomi¢ Bank
Zachodni WBK.

Zkolei sie¢ doradztwa finan-
sowego Gold Finance, ktéra od
zeszlego roku podpisata juz
15 umow franczyzowych, za-
mierza w tym roku otworzy¢ 27
lokali. - W kryzysie dopatruje-
my sig raczej szans niz zagrozen.
Zanim zawirowania narynkach
finansowych byly odczuwalne
w Polsce, wprowadzili$my kom-
pleksowq oferte siedmiu ban-
kéw - mowi Eukasz Blazejew-

ski, prezes Gold Finance. - W
najblizszym czasie na rynku po-
jawi sie takze wiele aplikacji
warto$ciowych doradcéow fi-
nansowych, ktérzy planuja
zmieni¢ prace z réznych powo-
dow. Juz dzi§ odnotowujemy
znacznie wiekszq ilos¢ wysyta-
nych do naszej firmy aplikacji,
szczegoélnie osob pochodza-
cych z firm, ktore nie zareago-
waly w odpowiednim momen-
cie nazmiany.

Réwniez siecizinnych branz
chcg skorzysta¢ na zawirowa-
niach na rynku. - W czasie bu-
dowlanego szalenstwa znale-
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zienie dobrej lokalizacji grani-
czylo z cudem, a ceny czynszow
szybowaly niczym ostatnio kur-
sy walut. Teraz jest odwrotnie,
ceny sie ustabilizowaly z ten-
dencja spadkowa. Dlatego czas
spowolnienia na rynku nieru-
chomosci zamierzamy wyko-
rzysta¢ na rozwdj i pozyskanie
atrakcyjnych powierzchni pod
sklepy DDD. Nasi potencjalni
franczyzobiorcy maja podobne
obserwacje - méwi Piotr Ma-
tluch, prezes sieci DDD Dobre
DlaDomu.

— Beata Krowicka




