Z rozmachem: — Najwigk-
szym wzieciem cieszy sie
multifranczyza, czyli kilka pla-
cowek w rekach jednego
agenta — moéwi Marcin Kale-
ta, konsultant firmy doradczej
Profit system. [FoT]
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/amiesieczng pensje zatoz bank

Pracowaé w wielkim
banku i mie¢ wtasny
biznes w rodzinnej
miejscowosci? Czemu nie,
wystarczy zostaé
franczyzobiorea.

W ostatnich kilku latach mod-
nym pomystem nabiznes sta-
ta sie franczyza bankowa.
Za 30-75 tys. z} mozna mieé
swoja placowke wraz z wizu-
alizacja zewnmetrzng i we-
wnetrzng, meblami, sejfem
isprzetem komputerowym.

Jak franczyza, to multi
13bankdéw w Polsce oferuje li-
cencje na placowki partnerskie
pod swoim logo lub odrebna
markg — AIG, BPH, BZWBK,
DnB Nord (sie¢ Monetia), Do-
minet Bank (Grupa Fortis), Eu-
robank, GE Money Bank, Getin
Bank, ING, Multibank, Pekao,
PKOBPi Polbank. Abedzieich
wiecej, bo do wyscigu staje no-
wo powstaly Alior Bank.

— Najwiekszym wzigciem
cieszy sie multifranczyza, czy-
li kilka placowek wrekach jed-
negoagenta. Liczbe multifran-
czyzobiorcow w Polsce szacu-
je sie na 500. Niektore banki
nie stawiajg limitow maksy-
malnej liczby placowek nale-
zacych do tej samej osoby, inne
ograniczajajgdo 2-3jednostek.
Gléwnym kryterium przy de-
cyzji o otwarciu kolejnego
punktu przez tego samego
partnera sg najczesciej wyni-
ki pierwszejlokalizacji, a takze
zaangazowanie agenta w biz-
nesijegorelacje zcentralg ban-
ku — moéwi Marcin Kaleta,
konsultant Profit System.

I wilk syty, i owca cata
Prekursorem franczyzy finan-
sowej w Polsce byt PKO BP.

— Pierwszy nowoczesny
bankowy system franczyzowy
piec lat temu opracowat Do-
minet Bank. Punkty powsta-
waly wylacznie w duzych mia-

stach. Nieco inny kierunek wy-
brat BPH, ktéry w dwa lata
zbudowal 450 agencji o niz-
szym standardzie w malych
miejscowosciach — dodaje
Marcin Kaleta.

Mocngpozycje zajattezEu-
robank, ktéry wystartowal
w2007 r.iniewielkim placow-
kom partnerskim od razunadat
peng funkcjonalno$é, dotych-
czas whasciwg tylko dla oddzia-
tow wlasnych bankéw oraz ja-
ko pierwszy udostepnil agen-
cjom rzeczywisty system ban-
ku. W pazdzierniku tego roku
oglosil konkurs dla mtodych
przedsiebiorcow, w ktorym
do wygrania jest franczyzowa
placowka bankowa warta oko-
1050 tys.zl.

— Agentem Eurobankumo-
ze zosta¢ kazdy, kto prowadzi
dziatalnoéé gospodarczg lub
chce ja zalozy¢. Musi réwniez
udokumentowac niekaralnoscé
i stabilno$¢ finansows, miec¢
zdolno$ci menedzerskie. Atu-

tem przyszlego franczyzobior-
cy jest znajomosé branzy fi-
nansowej, ale najwazniejsze,
zeby byt dobrym sprzedawca
— tlumaczy Grzegorz Swiech,
dyrektor zarzadzajacy Euro-
banku.

Franczyza bankowa nie
kosztuje drogo. Wystarczy ja-
kie$ 30 tys. zt.

Na taki biznes — ale w sieci
Pekao — zdecydowat sie Rafat
Herzyk, ktory pol12latach pra-
cyw korporacji na stanowisku
menedzerskim w sprzedazy,
miat dosy¢ ciggtych podrozy
stuzbowych i pracy z dala
od domu. Zalozytagencje ban-
ku wrodzinnym Zywcu.

— Chcialem zarobié¢ co naj-
mniej tyle, co na poprzednim
stanowisku. Udalo mi sie osig-
gnac wiecej. Zazwyczaj kazdy
punkt, ktory uruchamiatem,
po trzech miesigcach zarabiat
na siebie, ale przez pierwsze
6 do 12 miesiecy zarobki sa ni-
skie — zaznacza.

Rafat Herzyk nalezy do tych,
ktorzy najbardziej cenig multi-
franczyze.

— Planuje mie¢ 10 placo-
wek. Teraz zarzadzam szescio-
ma. Jesli wszystko pojdzie do-
brze, w przyszlym roku uru-
chomie jeszcze cztery. Multi-
franczyza rozklada ryzyko, bo
wjednej miejscowoéciidzie raz
lepiej, raz gorzej — dodaje Ra-
fal Herzyk.

Bankowcy widzg we fran-
czyzie przede wszystkim ko-
rzysci.

— Kosztyjej uruchomienia
sg nieporownywalnie mniej-
sze, niz inwestycjaw pozyska-
nie, adaptacja i otwarcie pla-
cowki wlasnej. Bank wigze sie
7 Zaangazowanymi partnera-
mi, ktorzy sg nastawieni
nasukees finansowy, awiec pil-
nujg kosztow i podnoszg wy-
niki sprzedazowe — dodaje
Grzegorz Swiech.
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